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POVZETEK ZA VODSTVO

Porocilo z naslovom Urbani vrtovi predstavlja koncept sestavljive visoke grede, s
katerim Zelimo s pomocCjo podjetja Schwarzmann ponuditi reSitev problematiki
urbanega vrtnarjenja, ki jo ve¢ kot ocitno kaZeta analiza uporabnikov in samo stanje
vrtov, ki je dale¢ od popolnega. Pripravili smo precej podrobno analizo marketinskih
okolij, ki so nujno potrebna podlaga za proces nacrtovanja. Ekonomskemu vidiku smo
dodali tudi biotehniSke in oblikovalske elemente. Plod skupinskega dela je skrbno
nacrtovan koncept, ki ima po nasih ocenah potencialno svetlo prihodnost. Z realizacijo
naSe ideje bi lahko pripomogli k sami modernizaciji urbanega vrtnarjenja, s katero bi
prvotno dosegli kriterije urejenosti okolja. Prav tako pa bi bil produkt ve¢ kot
dobrodoSla pozitivna reSitev za teZave posameznika. Z gredo se nam namre¢ ni
potrebno vec sklanjati in tako po nepotrebnem obremenjevati hrbtenice, vanjo pa lahko
poleg tega shranimo tudi orodje in celo zbiralnik deZevnice. Trendi kaZejo, da
popularnost urbanih vrtov z leti narasca. Ljudje ¢akajo v vrsti za svoj koScek zemlje, ki
bi ga lahko obdelovali. V sodelovanju s posamezniki in najemodajalci vrtov bi lahko
ustvarili Ze samim oc¢em bolj prijazen nacin vrtnarjenja, ki pa bi bil po vrhu vsega tudi
zelo funkcionalne narave. Prepricani smo, da bi bila razSiritev prodajnega programa
lahko zelo dobra odlocitev, saj bi diferenciran proizvod, kot je nas, pripomogel k Se vedcji
prepoznavnosti podjetja.
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1 STRATESKA IZHODISCA

UuvoD

Trend bivanja je vse bolj naklonjen zZivljenju v velikih mestih, kjer so nakopic¢ena
gospodarska srediSca. Gostota poseljenosti se vse bolj veca, Zivljenje pa se v preteZnosti
odvija v stanovanjskih naseljih, blokovskih naseljih ali podnajemniskih stanovanjih, ki
pa v veliki meri ne omogocajo stika z naravo ali vsaj z zunanjim okoljem, saj veCina
stanovanj ne premore niti ustreznih balkonskih povrsin. V danasnjem casu pa se je
poleg preseljevanja v velika mesta okrepil tudi trend zdravega Zivljenja v katerega
spada tudi zavedanje in sledenje kvaliteti uZivane hrane. Mnogi Zelijo vedeti kaksno
hrano jedo, niso pa redki tudi tisti, ki jo Zeliko sami pridelovati. Pridelava hrane v tako
natrpanih mestih pa je na Zalost zelo oteZena ali celo nemogoca.

Pri projektu smo se osredotocali predvsem na reSevanje omenjene tezave pridelovanja
lastne hrane, ki bi jo omogocili prebivalcem urbanih naselij. Namen naloge je oblikovati
koncept enote primerne za vrtnarjenje in jo na kvaliteten nacin umestiti predvsem v
mestno in seveda tudi v lokalno okolje.

1.1 StratesSke usmeritve

Primarni fokus pri razvoju novega izdelka je bil prebivalcem mest zagotoviti in mu
ponuditi moZnost za lastno pridelavo hrane, ki mu bo omogocala nadzor nad njeno
kvaliteto. Mnogi v Zelji po stiku z naravo in obujanjem spominov na otrostvo, ki ga je
veliko priseljenih v mesta prezivelo v naravi hrepenijo po svojem lastnem “koscku”
narave, pa ¢eprav se ta nahaja sredi mesta.

Urbano vrtnarjenje se v mestih odvija na povrSinah, ki so jih prebivalci uredili in jih
preoblikovali v “improvizirane” vrtove, ki kaZejo na izrazito potrebo po doloceni
povrsini, ki se nahaja izven stanovanja. Improvizacija pri izvedbi vrtov in predvsem pri
izvedbi pripomockov, ki jih za vrtnarjenje potrebujemo pa se odraZa v neurejenosti teh
povrsin. Velikokrat smo sooceni s pravimi malimi polivinilskimi barakarskimi naselji, ki
kazijo urbano okolje in ve¢inoma niti ne dosegajo namena s katerim so narejene.

Pri razvoju koncepta produkta smo se usmerili v nac¢rtovanje visoke grede s katero smo
poslusali reSevati ¢im SirSo paleto zaznanih teZav s katerimi se srecujejo uporabniki.
Na$ produkt poleg omogocanja vrtnarjenja meS¢anom in reSevanja razlicnih
funkcionalnih zahtev, ki jih zahteva vrtnarjenje, osredotoca tudi na reSevanje vizualno -
estetskih problemov neurejenih improviziranih vrtov, ki se pojavljajo v mestih in se
trudi doseCi poenoteno podobo in zagotoviti enake pogoje vsem uporabnikom Zeljnih
vrtnarjenja. Z njim Zelimo ponuditi tudi moZnost za standardizacijo celotnega obmocja
urbanih vrtov in tako moznost oblikovanja vizualno sprejemljivega okolja.



1.2 Analiza podjetja Schwarzmann

Podjetje Schwarzmann, ki izdeluje in postavlja industrijske hale, Sotore in program
izdelkov namenjen za kmetijstvo, smo obiskali 15. novembra 2016 na sedeZu druZzbe, ki
je v Polhovem Gradcu na njihovem sedezu. Podjetje Konstrukcije Schwarzmann d.o.o.
ima redno zaposlenih 64 ljudi. V jesenskih in pomladnih mesecih, ko je povpraSevanje
na trgu povecano, dodatno zaposlijo nekje 45 ljudi preko Studentskega servisa in raznih
zunanjih agencij. Na Slovenskem trgu so mocnejsi igralci, saj se zavedajo inovativnosti
in vlaganja v razvoj, ki sta glavna stebra za uspesno poslovanje druzbe. Sodelujejo na
raznih slovenskih sejmih, zato so prepoznavni. Izvazajo tudi na tuje trge, kot so:
Avstrija, Svica, Nemdija, Velika Britanija, bivse drZave Jugoslavije in celo v Avstralijo. V
Casu gospodarske krize, ki je nastopila leta 2008, so menjali trZiS¢e in usmerili svojo
prodajo na zahod. S tem so ohranili svoj trzni deleZ tudi v ¢asu gospodarske krize in se
uveljavljali v tujini. Podjetje Schwarzmann ponuja industrijski in kmetijski program.
Kmetijski program predstavlja le 15 % celotnega prihodka cez celo leto, zato podjetje
Zeli razvit nek nov produkt oziroma storitev, ki bo ponovno uveljavila kmetijski
program pri novih generacijah. Oddelki, znotraj kmetijskega programa, ki so povezani s
kmetijsko strategijo so rastlinjaki, objekti za paSniStvo, kmetijski Sotori (pokriti s
ponjavami), agrotuneli, hlevi in Sotorski hlevi. Vizija podjetja konstrukcije
Schwarzmann d.o.o je predvsem povecana proizvodnja industrijskih hal, ki jim prinasa
najveC dobicka, saj je vsaka izdelana po prilagojenih narocilih naro¢nika. Manjsi objekti
bi morali biti bolj standardizirani, vecje industrijske hale pa nudijo podjetju nekaj vec
manevrskega prostora, saj so eno od 4 podjetij v EU, ki so sposobni sproducirati tako
velike industrijske hale. Zelijo si povecati prodajo industrijskih $otorov, za katere je
laZje pridobiti gradbeno dovoljenje, saj se leta 2018 generira nova zakonodaja za
gradnjo objektov. Do takrat pa bomo mi, Studenti podjetju Schwarzmann predstavili
nov produkt urbanih vrtickov. Povecuje se delez drzavljanov, ki se zavedajo kakovostne
in varne hrane. Zelijo si postati bolj samooskrbni, zato se tudi deleZ urbanih vrtickov
vsako leto povecuje. V skupini menimo, da podjetju Schwarzmann lahko na tem
podro¢ju ponudimo nek nov produkt oziroma storitev, za kateri bo ponudil nek
standard, h kateremu bo strmelo mestno prebivalstvo.

1.3 Opis urbanega vrtnarjenja

Vrtnarjenje je dejavnost ljudi v njihovem prostem casu, ki jim omogoca, da se oskrbijo z
lastno zelenjavo. Prav tako jim pomeni stik z naravo, druzenje, rekreacijo in sprostitev.
Uporabniki urbanih vrtickov so vse generacije, tako upokojenci kot mlade druzine. Po
progah. Ta so vefinoma na voljo zgolj za dolocena prehodna obdobja, dokler se
zemljiS¢a ne prodajo ali pa se lastniki odloc¢ijo za spremembo namembnosti zemljis¢a -
veCinoma za gradnjo. Urbane vrticke uporabljajo prebivalci, ki nimajo moZnosti ali
dovoljenja za postavitev vrtov ob stavbah, v katerih Zivijo. Vrti¢ki so zelo pomembni, ker
poleg potrebe prebivalcev mest po pridelavi hrane zadovoljujejo tudi druge njihove
potrebe (Urbano vrtickarsvo v Celju, 2014):

o psiholoske potrebe (prebivalcem omogocajo moznost vpliva na njihovo okolje in
estetsko urejanje, zadovoljujejo tudi potrebo po drobnem lastniStvu in potrebo
po stiku z naravo),



e socialne potrebe (gre predvsem za druZenje z drugimi vrti¢karji in povezovanje v
vrtickarstva drustva, vrti¢karstvo kot prostocasna dejavnost),

o fizicne potrebe (vrtnarjenje omogoca tudi sprostitev, rekreacijo, izboljSanje
fizicnega in psihi¢nega zdravja),

o eksistenCne potrebe (zadevajo zlasti ekonomski vidik, torej pridelovanje
kvalitetnejSe hrane in oskrba z njo, kar ima za posledico tudi varcevanje z
lastnim ali druzinskim proracunom).

Potreba po vrtu je stereotipna Zelja Ze dolgo casa in predstavlja nek ideal. Vsi si Zelimo
imeti hiSo z vrtom. Je torej del kolektivne narodne zavesti od socializma dalje. Ljudje se
odlocijo za vrtiCkastvo predvsem iz razloga po samooskrbi s hrano in zmanjsanju
stroskov.

Podoba vrtickov ne ustreza mestnemu ali primestnemu okolju, v kateremu se nahajajo.
Dostikrat spominjajo na nekaksna neurejena barakarska naselja, saj si ljudje poleg vrtov
postavljajo tudi lope za orodje, mize, stole itd. Velikokrat vrtovi s prostorskega in
estetskega vidika niso urejeni, problemi se pojavljajo tudi ker njihova postavitev ni
legalna. Uporabniki vrtickov zasedajo javne zelene povrSine brez kakSnega koli
prostorskega nacrtovanja lokalne skupnosti in brez soglasja z obCino ali lastnikom
zemljiS¢a. Pomemben korak k resSevanju tega problema je v naSem glavnem mestu
storila Mestna obcina Ljubljana, ki je sprejela Odlok o urejanju in oddaji vrtickov v
zakup in Pravilnik o urejanju obmodjih vrtickov v Mestni obcini Ljubljana (Model
medobcinskega sodelovanja, 2017). Nezadovoljene so tudi potrebe ljudi z omejitvami,
tako starostnimi kot socialnimi, ki zaradi njih ne morejo ali zelo teZko vrtickajo. Zaradi
pomanjkanja prostora v mestih je vrtickov malo, povprasSevanje pa je zelo veliko.

V naslednjih Stirih podpoglavjih bomo predstavili klju¢ne elemente, ki so z
biotehniskega vidika zelo pomemben del analize, saj lahko le na podlagi teh izpeljemo
ustrezno idejo, ki jo bo mogoce tudi dejansko realizirati. Zelo pomembno je namre¢
vedeti, koliko ter kaksno zemljo in sadike uporabiti pri vrtnarjenju. Le na tak nacin
lahko dovolj natan¢no dolo¢imo na primer dimenzije produkta, ¢e se odlo¢imo za
tovrstno ustrezno resitev.



1.3.1 PripomockKi za vrtnarjenje

Za vrtnarjenje potrebujemo:

zemljisce,

zemljo (mrvicasta struktura tal),
vodo,

zalivalko,

primerno orodje (motika, lopata, grablje ...),
shranjevalnik orodja,

nekaj znanja,

sadike,

kompostnik,

odlagalisce za smeti,

mizo za odlaganje,

stol za pocitek.

Zemlja, ki bi bila najprimernejsa za vrtickarje naj bi bila ilnato-peScena (IP) ali peS¢eno-
ilnata (PI) struktura, brez skeleta. Vsebovala naj bi vec¢ kot 3 % humusa, pH nevtralen do
rahlo Kkisel. Vsekakor bi bilo predhodno pametno narediti tudi nekakSen nacrt z
naro¢nikom, koliko razli¢nih rastlin bi rad gojil, v kakSnem obsegu, na kakSen nacin
(integriran, konvencionalni, ekoloski) ... Na podlagi tega bi najeti strokovnjak svetoval
uporabniku, katere rastline naj posadi skupaj, katere so tiste zelenjadnice, ki rabijo vecji
medvrstni prostor itd.

Sadika je mlada rastlina vzgojena iz semena. Sadika omogoca zgodnejsi pridelek in
boljso izrabo pridelovalnih povrsin, ker je zmanjsan cas rasti na pridelovalni povrsini.
Zagotavlja se izenacen pridelek (moZnost pobiranja v enem terminu), hkrati pa gojenje
zelenjadnic preko sadik nudi manjSo porabo vode za zalivanje.

Pri samem vrtnarjenju je zelo pomembno tudi ekoloSko staliS¢e vrtnarja. Niso samo
zakoni tisti, ki nam dolocajo, kaj pocCeti na vrtu. Svet bi bil namrec precej lepsi, ¢e bi vec
ljudi upostevalo tudi zakone narave. Tako lahko na primer z vodo varcujemo tudi na
svojem vrtu. Pri vrtnarjenju moramo biti tako pozorni na:

e manjSo porabo vode (Zalivanje sadik je ro¢no. Pri oskrbovanju sadik, rastlin z
vodo je potrebno uposStevati kolicino dodatne vode, ki je odvisna od
temperaturnih razmer, razvojnega stadija rastline, kakovosti substrata itd. Po
potrebi namakamo selektivno (po moZnosti v dopoldanskem casu, da rastlina v
no¢ vstopa suha). Poraba vode v Casu vznika sadike je 2 do 3 L vode/m3, v
kasnejsih fazah pa nekje od 5 do 6 L vode/ m3.),

e manjSa porabo gnojila (Sadike so s hranili dobro oskrbovane. Pogostost in
nacin dodajanja hranil sta odvisna od kakovosti uporabljenega substrata,
zahtevnosti gojenih rastlin in dolzine rastne dobe.),

e manjSo porabo sredstev za zatiranje plevelov (Ker se povrsina zasajena s
sadikami hitro prekrije (moZnost uporabe zastirk). Pri vzgoji sadik se velikokrat
pojavi padavica sadik (Pyhium debaryanum R. HESSE). Srecujemo pa se tudi s
Stevilnimi Skodljivci: listne usi, polZi, sovke, rastlinjakov Scitkar ... Gojenje vrtnin



na zastirkah pomeni, da tla prekrijemo z razlicnimi materiali (najveckrat PE
folije) in v zastirko naredimo luknje, kamor posadimo vrtnine. Za vrtic¢karje s
prijaznejSo pridelavo obstajajo tudi biorazgradljive zastirke, ki pa so draZje in se
v trznem vrtnarstvu nekako Se niso uveljavile. Z uporabo zastirk ohranjamo
vlago v tleh, vzdrZzujemo talno temperaturo, zmanjSamo izpiranje hranil,
preprecimo rast plevelov, hkrati pa so tudi pridelki bolj ¢isti.),

¢ boljsi izkoristek pridelovalne povrsine.

1.3.2 Analiza vrtnin znacilnih za gojenje na vrtovih

Vrste vrtnin, ki so primerne za gojenje preko sadik:

- Plodovke: mednje uvrS¢amo bucnice, ki imajo plazeCo rast (buca, melona,
lubenica, kumare) in razhudnikovke, ki imajo grmicasto rast ( paradiZnik,
paprika, bucke, feferoni...).

- Solatnice: mednje uvrs¢amo druzine Cichoriaceae - radi¢evke in Brassicaaceae -
kriZnice.

- Kapusnice: mednje uvrs¢amo druZzino Brassaciaceae - KriZnice.

Vrste vrtnin, ki so primerne za gojenje preko zrnja:

- Strocnice

Vrste vrtnin, ki so primerne za gojenje preko Cebulnic:
- Alliaceae - lukovke: mednje uvrs¢amo cebulo, Salotko, por, Cesen, drobnjak,
zimski luk ...

Vrste vrtnin, ki so primerne za gojenje preko korenovk in gomoljnic in/ ali semen.

- Mednje uvrSamo korenje, petersilj, mesetne redkvice, rdeco peso, listno zeleno,
pastinak, krompir, topinambur, sladki janez ...

1.3.3 Kompostiranje na vrtovih

Navadno se v polsencni legi postavijo ograde iz lesa, Zice ... v naSem primeru jeklenih
konstrukcij, kjer se zbirajo vrtni odpadki in biolosko razgradljivi odpadki. Poskrbeti
moramo, da bo kompostnik stal na odcednem mestu, kajti prevelika koli¢ina vode, ki bi
se zadrZevala v kompostu, bi povzroCila gnitje namesto razgradnje vsebine
kompostnika. Na dnu kompostnika bi tako tla utrdili z nekaj 10 cm glinaste zemlje. Nato
bi polozili razrezane veje in suho listje, ki bi sluZile kot drenaza in poskrbele za pretok
zraka. Ko je pripravljena osnovna podlaga kompostnika je nared za odlaganje zelenih
odpadkov.

Dober kompostnik mora imeti:



e Dostop do kompostnega kupa z vsaj ene strani

e Dobro prezracevanje

e Zascito prek deZjem, snegom in direktnim soncem

e Odprto dno (za drenaZo in lazji dostop organizmov, ki sodelujejo pri
razgradnji)

e Velikost kompostnika naj ne bo manjSa od 1 m3. Velikost je namrec
pomembna za ohranitev toplote v kupu in s tem hitrejsi razkroj.

Optimalnejsa reSitev bi bila, ¢e bi imeli dva kompostnika. V prvem bi tako med letom
zbirali zelene odpadke, v drugem pa bi v jeseni zaceli kompostirati. Ker je proces
kompostiranja precej dolgotrajen, bi razkroj komposta pospeSili s prezracevanjem.
Kompost bi vsake 14 dni premetali z vilami, zelene odpadke pa bi narezali na manjse
kose.

1.3.4 Dodana vrednost: zbiralnik dezevnice

Voda je v tleh v obliki vodne pare ali v obliki kapljevine (tekocine). Ko koli¢ina vodnih
molekul v talnem zraku doseZe nasicenje (maksimalna higroskopicnost), se zacne
vezava vode na talne delce v obliki kapljevine oz. tekocine. Torej, ¢cim vec je vode v tleh,
Sibkeje je vezana in bolj je dostopna rastlinam. Rastline morajo zato, da lahko sprejmejo
vodo skozi koreninske laske, premagati tenzijo, s katero je voda vezana na talne delce.
Najvecja tenzija, ki jo rastline lahko premagajo je 15 barov (1500kPa). Ko je voda v tleh
vezana s tenzijo 15 barov, govorimo o tocki venenja (TV). Rastline pri takem stanju vode
v tleh trajno uvenijo in si ne opomorejo, Cetudi jih zalijemo.

Ko kolic¢ina vode v tleh narasca in se debeli plast vodnih molekul, ki so vezane na talne
delce, postaja voda vedno bolj dostopna rastlinam. Ko je vode v tleh relativno veliko in
je vodna plast okoli talnega delca Ze relativno debela, je voda vezana le Se s tenzijo 0,10
bara (10 kPa) v lahkih pescenih tleh oz. 0,33 bara (33kPa) v tezkih glinenih tleh. To
stanje vode v tleh je poljska kapaciteta za vodo (PK) in je najvecja koliCina vode, ki jo tla
lahko zadrZijo. V tem stanju so mikropore zapolnjene z vodo in makropore zapolnjene z
zrakom. Za vecino rastlin je to najprimernejSe stanje, saj imajo korenine na voljo dovolj
vode in dovolj zraka.



Slika 1: Dostopnost vode v tleh za rastline

Vir: M. Pintar, Osnove namakanja, 2006

V tleh rastlin je dostopna voda, ki se zadrzi med poljsko kapaciteto (PK) in tocko
venenja (TV) in jo oznacujemo z razpoloZljivo vodo (RV). To vodo lentokapilarna tocka
deli na tezje in lazje dostopno gibljivo vodo v tleh. Rastline pa imajo seveda razlicno
sposobnost ¢rpanja vode v tleh, imenovane tudi Kriti¢na tocka, Ki je za posamezno
vrsto rastlin in tudi sorto razli¢na. V obmocju pod to kriticno tocko pa rastlina del
energije, ki bi jo sicer porabila za oblikovanje pridelka, porablja za premagovanje tenzije
vode. Rastlina je tedaj v suSnem stresu.

RV = PK- TV
LDV = p * RV

LDV, pomnoZena z globino korenin, predstavlja koli¢ino vode, ki jo rastlinam damo v
enem obroku namakanja.

Izracun obroka namakanja s pomocjo PK, ki prikazuje kaksno koli¢ino vode
moramo vzdrzevati v tleh za optimalne potrebe rastline. Potrebno bo paziti, da z
namakanjem ne presegamo poljske kapacitete in ne povzroc¢imo viskov vode, ki
so posledica deZja. Delno se lahko izognemo s sledenjem vremenske napovedi, ko npr.
pocakamo z namakanjem, e so za naslednji dan napovedane padavine.

V povpredju se rastline z vodo najve¢ oskrbujejo iz prve Cetrtine globine korenin, in
sicer tam dobijo do 40 % vse potrebne vode. 30-odstotno se oskrbujejo iz druge Cetrtine
korenin, ter 20- in 10-odstotno iz tretje in Cetrte Cetrtine korenin.



Slika 2: Oskrba rastlin z vodo po globini v profilu korenin

Vir: M. Pintar, Osnove namakanja, 2006

EVAPOTRANSPIRACIJA: je sestavljena iz dveh procesov, EVAPORACIJA in
TRANSPIRACIJA. Evaporacija je izhlapevanje vode iz tal, transpiracija pa je izhajanje
vode iz rastline preko listnih rez ali drugih nadzemnih organov. Evapotranspiracija ni
odvisna le od podnebnih dejavnikov temvec tudi od vrste rastline ter stopnje njenega
razvoja. Ob upoStevanju teh dejstev lahko izracunam potencialno
evapotrasnpiracijo rastline (ETc), kar pomeni, koliko vode (mm/dan ali 1/m?
dan), potrebuje rastlina za nemoten razvoj.

ETc=ETO * kc
Kc je faktor rastline, ki je za posamezne kulture v posamezni razvojni fazi razlic¢en.

Primer: Racunanje koliko vode v povprecju potrebuje na dan paradiznik in zelena
solata v Osrednji Sloveniji.

kc za paradiZznik 1. dekada maja = 0,47
kc za paradiznik 3. dekada maja=1,18
kc za paradiZnik 1. dekada junija = 1,10
kc za paradinik 3. dekada junija = 0,83

kc za zeleno solato (pozna sorta) 1. dekada maja = /

kc za zeleno solato (pozna sorta) 3. dekada maja = 0,80

kc za zeleno solato (pozna sorta) 1. dekada junija = 0,83
kc za zeleno solato (pozna sorta) 3. dekado junija =1,00

ETparadiznik 1, dekada maja = 0,47 * 3,3 mm/dan = 1,551 mm/dan = 1,551 1/m2= 15,51 m3
vode/ ha*dan

ETparadisni 3. dekada maja = 3,894 mm/dan

ETparadiinik 1. dekada junija = 4,18 mm/dan

ETparadiinik 3. dekada junijoa = 3,154 mm/dan

ETelena solata 3. dekada maja = 2;64‘ mm/dan

ETzelena solata 1. dekada junija = 3,154 mm/dan
ET2elena solta 3. dekada junija = 3,8 mm/dan
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ParadiZnik potrebuje v prvi dekadi maja v povpre¢nih vremenskih razmerah v Ljubljani
15,51 m3 vode/ ha*dan. Zelena solata (pozna sorta) pa potrebuje v povprecnih
vremenskih razmerah v prvi dekadi junija 31,54 m3vode/ ha*dan.

Potencialna evapotranspiracija rastlin pomeni torej potrebe rastline po vodi, ki jih
moramo pokriti z zalivanjem, ¢e ni dovolj padavin. Ce pade v nekem dnevu 10 mm
padavin, vse padavine ne doprinesejo k povecanju kolicine vode v tleh, ampak se
koli¢ina vode v tleh poveca le za pribliZzno 8 mm, kar upoStevamo. Zbiralnik deZevnice bi
kot element v produktu visoke grede uporabnikom sluzil v ¢asu, ko ni deZja, ko torej
nastopi susno obdobje.
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2 ANALIZA ZUNAN]JIH OKOLIJ IN TRENDOV

Politi¢ni in pravni dejavniki

Ni to¢no dolocenega drZzavnega zakona, ki bi posebej obravnaval urejanje vrtov, je pa
vseeno potrebno upostevati doloc¢ene zakonske okvire, ki jih po navadi predpiSe obcina,
v kateri se sam vrt nahaja. Obcinski odloki lahko dolocajo ¢lene pogodbe, odlagalisca
odpadkov, zalivanje, ne/uporabo kemicnih sredstev, enoten zunanji videz pozidanih
zemljisc¢ ... V primeru, da se na zemljiS¢e postavi objekt, je potrebno upostevati Zakon o
graditvi objektov, ki doloca pogoje za gradnjo objektov. Za enostavne objekte na primer
ni potrebno pridobiti gradbenega dovoljenja, medtem ko tega zahtevajo nezahtevni
objekti, vendar zgolj na podlagi enostavne skice, torej brez projekta za pridobitev
gradbenega dovoljenja. Uredba torej doloca, kaj je objekt in njegovo vzdrzevanje. V
skladu z Zakonom je objekt definiran kot s tlemi povezana stavba, tako na primer
premicnine (prikolica) ne sodijo v definicijo objekta, kar podjetje Schwarzmann s
pridom upoSteva Ze sedaj pri gradnji in postavitvi svojih produktov. Za postavitev
ograje in upoStevanje mej je potrebno upoStevati prostorske akte, ki veljajo na
dolocenem obmocju. Podatke o lokacijski informaciji izdaja obcina. Stvarnopravni
zakonik pa na primer doloc¢a pravila glede sosedskega prava brez povzrocanja Skode in
medsebojnega vznemirjanja. Ta lahko torej obravnava, komu od sosedov pripada
kolik$ni deleZ plodov na drevesu, ki raste na meji dveh zemljis¢, v primeru, da se ljudje
ne morejo dogovoriti na normalen ¢loveski nacin. Za take primere mora obcina najbrz
ukrepati tudi z raznoraznimi prepovedmi, kot je omejevanje uporabe kosilnic v nedeljo
ob Sestih zjutraj in kaj podobnega. V tem delu bi se dotaknili Se moZnosti pridobivanja
subvencij, in sicer Slovenski okoljski javni sklad tako fizi¢nim kot tudi pravnim osebam
ponuja razne financ¢ne spodbude v obliki ugodnih kreditov ali nepovratnih finan¢nih
spodbud za razlitne naloZbe na podroc¢jih varstva okolja, za rabo obnovljivih virov
energije, vecjo energijsko ucinkovitost stavb, razli¢cne ukrepe na podrocju varstva voda,
ucinkovite rabe vode in ravnanja z odpadki. Eko sklad lahko tako sofinancira zbiralnike
deZevnic, kompostnike, prekritje objektov z rastlinsko odejo ...

Ekonomski dejavniki

Velik psiholoski vpliv na zaupanje in odlocanje potrosnikov na trgu imajo dejavniki, kot
sta gospodarska rast in inflacija. Te odloCitve pa ne temeljijo na ekonomski logiki,
temvec jih oblikujejo iracionalna pricakovanja (Podnar, Golob in Janci¢, 2007, str. 35).

Gospodarska rast je zaradi izvoza in porasti potrosSnje visja in takSne so tudi napovedi
za leto$nje leto. Zasluge gredo gospodarstvu, zunanjim dejavnikom in ve¢jemu zaupanju
potro$nikov. Ce bi imeli sposobno vlado, pa bi bila lahko gospodarska rast e visja. Urad
Republike Slovenije za makroekonomske analize in razvoj (UMAR) ocenjuje okrepitev
izvoza, porast domace potroSnje, okrepitev nalozb ter posledi¢no izboljSevanje razmer
na trgu dela. V letoSnjem letu naj bi bila namre¢ predvidena rast zaposlenosti skoraj Se
enkrat viSja od lanske. Brezposelnost naj bi v prihodnjih dveh letih upadla na nekaj
manj kot 90.000 oseb. V zasebnem sektorju naj bi se nominalna rast povprec¢ne bruto
place v prihodnjih dveh letih okrepila. Cene Zivljenjskih potrebS¢in bodo letos v
povprecju ostale nespremenjene (Dernovsek, 2016). V tretjem Ccetrtletju je bil
javnofinanc¢ni primanjkljaj za vec kot tretjino nizji kot pred enim letom, prav tako se je
znizal v vseh treh cCetrtletjih skupaj. Po izraCunih drzavnega statisticnega urada je
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primanjkljaj v tretjem cetrtletju ocenjen na 117 milijonov evrov, kar je 1,1 BDP.
Nekoliko pa se je povecal dolg drzave, ki je ob koncu tretjega Cetrtletja ocenjen na
32,639 milijarde evrov. To je 466 milijonov evrov vec kot pred letom in predstavlja 82,6
odstotka BDP (STA, 2016). V letu 2016 smo imeli na letni ravni 0,5-odstotno inflacijo.
Storitve so se podraZile za 1,6 %, cene blaga pa se v povpre¢ju niso spremenile
(Statisti¢ni urad Republike Slovenije, december 2016). Ce bi se pri izdelavi izdelka na
primer odlocili za les ("material prihodnosti"), bi morali biti pozorni na Stevilne
dejavnike, med katerimi sta tudi povprasevanje po dolocenem lesu ter letni ¢as poseka.
Vrednost odkupa okroglega lesa iz zasebnih gozdov je bila v oktobru 2016 za okoli 19 %
nizja kot v septembru 2016 in za okoli 71 % viSja kot v oktobru 2015. Znasala je 6,5
milijona evrov (Statisti¢ni urad Republike Slovenije, oktober 2016). Studije kaZejo, da
bo do leta 2020 v evropskih gozdovih zacelo primanjkovati konstrukcijskega lesa, zato
je nujno potrebno raziskovanje na podro¢ju novih tehnologij obdelovanja lesa.
Omogociti bo namreC potrebno kreiranje materialov tudi iz manj kakovostnih lesnih
vrst in plantaZnega lesa ter njihovo uporabo v konstrukcijske namene (Udov¢, 2016).

Sociokulturni dejavniki

Pri samem oblikovanju marketinske strategije moramo biti precej previdni, saj nove
generacije potrosnikov zahtevajo nove pristope in zavracajo konvencionalne elemente
marketinga. Potros$niki postajajo vedno bolj zahtevni (Podnar, Golob in Janci¢, 2007, str.
36). Po eni strani bi si sicer Zeleli kakovostnih ekoloskih in eti¢no neoporecno izdelanih
produktov, po drugi strani pa so za te prepogosto pripravljeni placati premalo. Ne
moremo trditi, da je v vseh primerih tako, vendar pa v vecini zagotovo drzi, da za malo
denarja dobimo malo muzike. Na sreco se vedno vec ljudi zaveda prednosti gibanja in
uporabe ekolosko pridelanih Zivil, ki v doloc¢eni meri odtehtata negativne posledice
hitrega tempa Zivljenja, stresa in nezdravega Zivljenjskega sloga. Drzi, da imajo
potroSnik vse manj casa, vendar se hkrati tudi vse bolj zavedajo pomembnosti
kvalitetno preZivetih prostih ur. Podnar, Golob in Janci¢ (2007, str. 36) kot kulturni
dejavnik izpostavijo vrednotne spremembe iz materialnega v osebno zadovoljstvo, ki pa
se v tem kapitalisticnem svetu na Zalost zdijo vse bolj utopicne.

Tehnoloski dejavniki

Nove tehnologije povzrocajo velike spremembe v nalinu proizvodnje izdelkov in
posledi¢no precejsnji pritisk na podjetja. Hitro uvajanje novih (izboljSanih) izdelkov
povzroca umik starih. Paziti je potrebno, da izdelek pravocasno posljemo na trg, da nas
torej kdo med samim razvojem ne prehiti, saj lahko tako utrpimo posledice, ki jih ni moc
odpraviti. Tehnoloski trendi lahko prispevajo k stroSkovnim prihrankom, spoznavanju
in uporabi novih materialov, nove tehnologije, opreme, proizvodne in distribucijske
metode (Podnar, Golob in Jancic, 2007, str. 37).

Podjetje Schwarzmann ima svoj Facebook profil in je aktivno tudi na Twitterju. Pri sami
proizvodnji kombinirajo stroje in delovno silo. Zaradi nacina in specificnosti dela ni
bojazni, da bi delovno silo prevladala avtomatizacija, saj poleg samega izdelka nudijo
tudi storitev postavitve tega (razvojni oddelek ...). Materiali, ki jih uporabljajo za svoje
izdelke, imajo evropsko poreklo, ki je sinonim za kvaliteto. Imajo svojo spletno stran, ki
jim sluZi kot glavni kontakt za samo povprasSevanje. Z Ze obstojecimi kapacitetami bi
podjetje lahko razsirilo svoj asortiment izdelkov, ki jih ponuja trgu. V tem delu lahko na
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primer pricnemo razmisljati o sistemih zalivanja, ki zadosc¢ajo vecdnevni odsotnosti
uporabnika urbanega vrta.

Dejavniki naravnega okolja

Pri samem marketinskem nacrtovanju pa ne nazadnje ne smemo zanemariti dejavnikov
in trendov v naravnem okolju. Na zacetku poglavja smo se Ze malo dotaknili
razpolozljivosti virov in tu lahko nadaljujemo s sorodnimi temami, kot so prizadevanje
za CistejSe okolje, mozZnosti recikliranja, uporaba obnovljivih virov, zmanjSevanje
porabe energije in Skodljivih vplivov na okolje (Podnar, Golob in Janci¢, 2007, str. 38)...
Bivalno okolje, v katerem prezivljamo svoj Cas, je zelo priporocljivo kreirati iz naravnih
materialov. Ce kje, pa bi se morali prav v naravi najbolj zavedati, kako pomembno je
skrbeti, da ne onesnazujemo okolja. Prav tako je zelo pomembno preudarno ravnanje z
obnovljivimi omejenimi viri, kot je na primer gozd. V najbolj ¢rnem scenariju lahko
namrec izguba tega ekosistema posledi¢no vodi v pomanjkanje Cistega kisika.

3 UGOTAVLJANJE PREFERENC PORABNIKOV

Za ¢im boljSe razumevanje in kar najboljSi razvoj strategije smo si natan¢no ogledali
nekaj urbanih vrtickov v Ljubljani in okolici in si ustvarili sliko trenutnega stanja
urbanih vrtickov. Med obiskom smo izvedli tudi intervjuje uporabnikov in z njimi
izvedeli, kaj si uporabniki Zelijo spremeniti in izboljsati, izvedeli smo osnovne
informacije o tipi¢nih znacilnostih urbanih vrtickov, kak$na pravila morajo uporabniki
spostovati in kako sploh postanejo uporabniki vrtov ... Intervjuje prilagamo v prilogah.
Zaznali smo predvsem neurejene zaselke, ki naj bi spominjali na vrtove. Ob prihodu na
vrtove smo zagledali neurejene polivinilske nadstreSke, zmeckane koprene, raztresene
zalivalke itn. Nekateri vrtovi imajo tudi zbite kolibe, ob katerih leZijo smeti in
polomljeno orodje. Da bi izvedeli Se ve¢ smo izvedli anonimno anketo. Vseh deset
anketirank je Se bolj na zaCetku svoje vrtnarske kariere, vsaj kar se tice najemanja. Od
spomladi pa do zime vrtnarijo po nekaj ur tedensko, ker so rade same na vrtu in imajo
tam svoj mir. Polovica jih ima svoj zbiralnik deZevnice, kar 7 jih ima tudi svoj
kompostnik, izrazile pa so tudi Zeljo in interes po udeleZbi na predavanjih o vrtnarjenju
(glej Priloga 4). Zaznali smo izrazito potrebo po natan¢nem razmejevanju parcel med
razlicnimi uporabniki, saj so trenutni vrtovi sicer povrSinsko razmejeni, vendar se
nekateri “pogumni” vrtickarji znajo precej razsiriti preko svoje zakupljene povrSine.
Veliko uporabnikov starejsih let omenja teZave s hrbetnico, saj je pri vrtnarjenju
potrebno sklanjanje, ki je starejSim kar precej naporno. Problem uporabnikom
predstavlja tudi oddaljena napeljava za vodo, ki od njih zahteva prenasanje polnih
zalivalk tudi po ve¢ deset metrov dalec.

4 DELEZNIKI - PONUDNIKI IN POVPRASEVALCI

Trzni potencial vidimo v dveh skupinah, in sicer so to na eni strani sami uporabniki
vrtov, ¢e pa pogledamo malo SirSe, pa lahko vidimo, da bi za nas znali biti zanimivi tudi
najemodajalci. V to drugo skupino sodijo vsi lastniki zemljiS¢, ki so primerni za urbane
vrtove (kmet, obcina, drzava).
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Prva skupina so torej posamezniki z Zeljo po lastni pridelavi in nadzoru nad kvaliteto
hrane ter Zeljo po kvalitetnem prezivljanju prostega Casa. Vrtnarijo zaradi moZnosti
pridelave naravne hrane, katere izvor jim je natan¢no poznan in lahko sami nadzorujejo
koli¢ino aditivov, gnojil in vseh dodanih substanc hrani. Prav tako jim veliko pomeni
Cas, ki ga preZivijo v stiku z naravo, v njej se lahko sprostijo ter pozabijo na divji utrip
vsakdana. Veliko jim pomenijo tudi poznanstva, ki jih spletejo z uporabniki s podobnimi
interesi. Potencialni vrtnarji sodijo vsaj v srednji dohodkovni razred, saj morajo biti
sposobni placevati prispevke in pripomocke za vrtnarjenje. Njihova starost je od 25 do
70 let. Predvsem za starejSe je lahko vrtnarjenje zelo dobra oblika rekreacije, sploh ce se
vrt nahaja nekaj kilometrov pro¢ od doma in je potrebno do njega priti pes. Skupino
sestavljajo tudi druZine, ki prosti €as z otroki preZzivljajo na vrtu in na tak nacin otrokom
nudijo stik z naravo ter moznost spoznavanja postopkov vrtnarjenja in rastlin, ki rastejo
na vrtovih.

Drugo skupino pa predstavljajo lastniki kmetijskih zemljis¢, ki teh ne uporabljajo za
kmetovanje ali za pasnjo Zivine. Potencialna zemlnisca so tista, ki se nahajajo na obrobju
mest ob mestnih vpadnicah ali pa v bliZini mestnih srediS¢, in tako omogocajo zadostno
bliZino za potencialne najemnike - vrtnarje, ki Zivijo v mestih. Del te skupine so lahko
tudi kmetje, ki se ukvarjajo predvsem s pridelavo rastlin na njivah z velikimi
povrSinami. Kmetijsko zemljiSCe bi lahko kmetu omogocalo vir dodatnega zasluzka, ki
ga vidimo v moZnosti oddajanja posameznih kosov zemljiS¢a potencialnim vrtickarjem.
Poleg kmetov skupino tvorijo tudi ustanove, organizacije - v mislih imamo ob¢ine, ki bi
lahko svoja zapuScena obmocja (na primer zapuScena gradbi$c¢a, travnata zemljisca ...)
ustrezno uredili in svojim meS¢anom omogocili Se veC prostora, ki bi ga lahko najemali
za vrtnarjenje.

5 CUSTOMER PERSONA

Cilj empiri¢ne raziskave je bil ugotoviti problematiko urbanega vrtnarjenja. Ker smo
imeli kar nekaj teZzav z iskanjem sogovornikov, smo izvedli ve¢ metod analiziranja
uporabnikov. Tako smo se odlocili za intervjuje, anketo in analizo obstojeCega stanja. Na
tak nacin smo pridobili malo bolj poglobljeno sliko urbanega vrtnarjenja pri nas.
Ugotovili smo, da se vrtnarjenja posluZujejo ljudje razli¢nih starostnih skupin, od
mladih, druZzin pa vse do upokojencev. Pri ljudeh, ki vrtnarijo, so nas zanimali naslednji
dejavniki:

e namen, s katerim se uporabniki odloc¢ijo za vrtnarjenje,

e ekonomske znacilnosti,

e njihovaizobrazba,

e vedenje,

e starostne znacilnosti.
Na podlagi teh skupnih znacilnosti, ki jih kaZejo rezultati empiri¢nega raziskovanja (glej
priloge), v nadaljevanju opiSemo tipi¢ni uporabnici urbanega vrta. Za izbiro tovrstne
metode smo se odlocili zaradi omejenega Stevila odgovorov pri empiriji. Izmisljena in
posplosSena predstavitev nase idealne stranke nam je lahko v pomo¢ pri razvoju, trzenju
in prodaji izdelka.
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Maja je stara 38 let. Po izobrazbi je socialna delavka. Prihaja iz okolice Maribora. Na
urbanem vrtu vrtnari brez predhodnega znanja, prebira forume, knjige. Delo na vrtu jo
pomirja po napornem delovniku. Vrt ji nudi zeleno oazo in pocitek od vsakdanjega
Zivljenjskega tempa. Zaveda se, da je to, kar zraste na vrtu, bolj zdravo in bolj okusno,
kot zelenjava, ki jo kupi v trgovinah. Zeli si ekolo$ko pridelane hrane. Prav tako si z
vrtnarjenjem Zeli zniZati stroSke, ki jih sedaj nameni za, v trgovinah kupljeno, hrano.
Zaenkrat ji velikost vrta (16m?2) ustreza, vendar moZ obcuduje njeno kuhinjo, odkar
Zena eksperimentira z okusi. Drugo leto bodo morali vrt povecati. OboZuje pestrost in
okuse zelenjave iz toplejsih krajev. Vrtnarjenju nameni okrog 4 ure na teden. V¢asih ji
pomagata tudi hcerki. Meni, da bi lahko v skupnosti vrtov del namenili tudi za otrosko
igrisce, kjer bi se otroci lahko igrali, sama pa bi medtem lahko brez skrbi vrtnarila.

Marta je stara 40 let. Po izobrazbi je diplomirana ekonomistka, ki Zivi in dela v pisarni v
Ljubljani. Tretjino dneva prezivi v zaprtem prostoru v sluzbi, zato Se toliko bolj cuti
potrebo po sveZem zraku. Med vsemi alternativami je videla idealno resitev prav v
vrtovih. Zelo rada ima namre€ vrtnarjenje, a nima svojega vrta, saj Zivi v bloku. Nima
otrok niti Zivali, zato ima dovolj prostega Casa, da se posveca sebi in svojim hobijem.
Vrtnari celo leto, zdaj pozimi namrec pridela svoj radi¢. Lahko bi rekli, da je Ze prava
izkusena vrtnarka, saj vrtnari Ze od svoje mladosti, ko je Se Zivela doma na deZeli in je
bilo delo na vrtu zanjo pravzaprav nekaj povsem navadnega. Za vrtnarjenje se je
odlocila tudi, ko se je preselila v mesto, saj bi se brez vrta pocutila prikrajsano. 30
kvadratnih metrov velik vrt se nahaja na obrobju Ljubljane, kamor se vozi s kolesom,
kar ji vzame 15 minut v eno smer. Na vrtu preZzivi vsakodnevno od 1 do 2 uri. Vrt ji
oddaja obcina, zanj placuje 150 € na leto. Na vrtu imajo skupni kompostnik, skupni
zbiralnik deZevnice, skupno lopo, ostale smetnjake in WC. Marta nakupuje v Kal¢ku, ob
sobotah na trznici, vendar le roZe ter sadje in zelenjavo, ki je na vrtu ne pridela. Na
svojem vrtu pogresa sadno drevje, (boljSi) sistem varovanja proti kraji in vandalizmu,
mogoce tudi piknik prostor, kjer bi spoznala svojo sorodno du$o. Sadike za vrt je kupila
pri sosedu na vrtu, ki Ze vecC let obdeluje svoj vrt. Zelo rada se druZi s svojimi prijatelji,
vendar vseeno ceni svoj mir, zato se na svoj vrt umakne od ponorelega sveta in si tam
napolni baterije.

6 ANALIZA KONKURENCE

Glavni razlog za preucevanje in analizo konkurentov je pridobiti ¢im ve¢ informacij. Te
podjetju omogocajo boljSe poznavanje konkurentov, njihovih trenutnih strategij in
konkuren¢nih prednosti. Z napovedovanjem konkurentovih moznih strateSkih
sprememb in prihodnjih strategij ter s spremljanjem odzivov konkurentov podjetje
postavi temelje za izpostavitev glavnih konkurenc¢nih prednosti.

Stopnjo konkurence v svojem okolju lahko ocenimo z ocenjevanjem delovanja
Porterjevih modelov petih silnic, tako bomo namrec lazje razumeli trg visokih gred.
Model analize konkurence v panogi je orodje, ki nam pomaga pri podrobni analizi
konkurentov. Konkurenti so podvrZeni pritisku dobaviteljev na eni strani in kupcev na
drugi, prav tako pa jim preti nevarnost vstopa novih konkurentov v obliki alternativnih
izdelkov, ki vstopajo na trg vrtnarjenja. Poteza enega konkurenta obiCajno povzroci
reakcijo drugih. V vecini panog so podjetja med seboj zelo odvisna, in tudi panoga
visokih gred ni izjema.
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6.1 Tekmovalnost med obstojeCimi podjetji

Dobickonosnost panoge glede na nasiCenost panoge je precej nizka. Prva silnica za
analizo privlac¢nosti panoge je namrec¢ tekomovalnost med obstojeCimi podjetji, ki v
naSem primeru Ze izdelujejo visoke grede (Porter, 1985). Razloga za manjSo
dobickonosnost sta niZanje cen proizvodov zaradi konkurencnega pritiska in viSanje
stroskov, ki so lahko posledica bolj obseznih promocijskih akcij. Aktivnosti, ki jih
sprejme podjetje, da bi pridobilo konkuren¢no prednost, praviloma sledi veriZna
reakcija posnemanja, kar po navadi privede do vse bolj ostre konkurence v panogi
(Pisek, 2010, str. 2). Konkurentov v panogi visokih gred je zelo veliko, razpon cen pa je
tudi precej visok, saj se te gibljejo vse od 50 EUR dalje, vse je seveda odvisno od
materialov, iz katerih je sama greda sestavljena. Ljudje pa si visoke grede izdelujejo tudi
sami. NaSa konkurenc¢na prednost je diferenciran produkt, ta se namrec od ostalih, ki Ze
obstajajo na trgu, precej razlikuje. Kot zanimivost bi omenili le Se zgodovinski podatek,
da so v Andih Ze pred naSim Stetjem uporabljali tehniko, imenovano waru waru, s
katero so visoke grede kombinirali z namakalnimi kanali (Bahari¢, 2016).

6.2 Pogajalska moc kupcev

V zadnjih letih je priljubljenost visokih gred precej narasla, in sicer v tolikSni meri, da jih
je na zacetku sezone mogoce kupiti celo v diskontnih trgovinah (Bahari¢, 2016).
Pogajalska moc¢ kupcev je tako precej visoka, saj je na trgu mnogo ponudnikov visokih
gred. Posledica tega so nizje cene izdelkov, kar je, glede na zahtevne razmere na trgu in
cenovno konkuriranje konkurentov med seboj, kar razumljivo. Kupec, ki je cenovno zelo
obcutljiv, pa po navadi za izdelke, ki niso kaj dosti diferencirani, zahteva najvi$jo mozno
kakovost za kar se da nizko ceno. Glede na to, da pa stroSki menjave pri izbiri takega
izdelka, kot je na$, niso tako zelo nizki, je smiselno dobro razmisliti o samem nakupu.
Zelo mogoce je namre¢, da slabSi materiali ne bodo zdrzali prav dolgo. Visoka
pogajalska moc¢ kupcev pa se kaZe tudi pri moZnosti, da si visoko gredo lahko naredijo
sami, kar pa mnogo ljudi poc¢ne Ze seda;j.

6.3 Pogajalska moc dobaviteljev

Tudi dobavitelji niso izjema in izrabljajo svojo potencialno moc¢ za doseganje ciljev.
Njihova moc je vecja, ko lahko brez vecjih posledic spreminjajo cene ali kakovost svojih
izdelkov, kar lahko zelo vpliva na dobickonosnost podjetij v panogi (Porter, 1980). Po
naSem mnenju je pogajalska moc¢ dobaviteljev na podrocju materialov za visoke grede
nizka, saj je na trgu veliko Stevilo dobaviteljev materiala za postavitev visoke grede
(npr. lesa). Ce Zelimo pridobiti nove ali obdrZati Ze obstojece potro$nike, jim moramo
ponuditi predvsem zelo kvaliteten in obstojen izdelek, od njih samih pa je nato odvisno,
ali bodo poskrbeli za primerno vzdrzevanost izdelka.

6.4 Substituti

Ce postanejo nadomestni proizvodi cenovno in funkcionalno privla¢nejsi, lahko kupci
preusmerijo svoje nakupe na substitute (Porter, 1980). Dostopnost drugih alternativ
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vpliva na vse vecjo elasticnost povprasevanja, potroSnik ima namrec tako vec izbire.
Popularnost visokih gred je v zadnjih letih precej narasla. Menimo, da na trgu zaenkrat
Se nimajo neke bliZnje specificne alternative, ki bi lahko ogroZala njihov obstoj.
NajosnovnejSo obliko konkurence jim zagotovo predstavljajo vrtovi sami, tako da je
potrebno dobro izpostaviti prednosti, ki jih vrtnarjem ponujajo visoke grede. Ostale
modernejSe oblike so vertikalni vrtovi ter drugacne oblike in postavitve gred (npr.
piramidna greda).

6.5 Vstopne ovire

Vstopanje v panogo z diferenciranim proizvodom bi bil smiselno, saj na trgu ni
obstojecih blagovnih znamk, ki bi zaradi lojalnosti preprecevale privabljanje kupcev.
Prav tako je diferenciacija faktor, ki bi lahko vplival na doseganje ekonomij obsega, kar
je panoZni pogoj, ki ga nova podjetja sicer zelo tezko doseZejo. Nizko vstopno oviro
predstavljajo tudi sredstva, ki jih potrebujemo za vstop v panogo, saj lahko koristimo Ze
obstojeco tehnologijo. Prav tako vidimo priloZnost v slabo koriS€eni kapaciteti lesa v
Sloveniji.

7 TRENUTNA PONUDBA URBANIH VRTOV V LJUBLJANI

Mestna obcina Ljubljana ima sedaj Stiri urejena obmocja za vrtickarstvo in sicer
(Vrtic¢karstvo v Ljubljani, 2016):

e Dravlje (51 vrtickov),
Stepanjsko naselje (14 vrti¢kov), opremljeni tudi z licnimi lopami,
JeZica (258 urejenih vrtickov), ki ima osnovno opremo za izvajanje dejavnosti
Park Rakova Jel$a (320 urejenih vrtickov).

Vsa vrtickarska obmocja so opremljena s potrebno infrastrukturo, dostopom do vode, s
sanitarijami, ekoloskimi otoki, parkiri$¢i in zabojniki (Vrtickarstvo v Ljubljani, 2016).
Prav tako pa sodelujejo tudi z zasebniki zaradi velikega povprasSevanja in premalo
razpolozljivih vrtickov v lasti MOL. Tako posredujejo med ponudbo in povprasevanjem
z namenom, da bi tudi urejanje zasebnih vrti¢ckov potekalo skladno z odlokom, ki ureja
vrtickarstvo v Ljubljani. Trenutno tako sodelujejo z devetimi zasebniki na obmocju
BeZzigrada, Sigke, ViZzmarij, Bizovika, Zadobrove, Fuzin in KarlovSkega predmestja
(Vrtic¢karstvo v Ljubljani, 2016).

Trenutno je v uporabi kar 643 vrtickov, 20 interesentov na cCakalni listi za vsako
obmocje. Najemnina znasa samo 1 euro na leto za kvadratni meter, vrticki pa so veliki
do 70 kvadratnih metrov (Vrti¢karstvo v Ljubljani, 2016).
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8 TERENSKA ANALIZA

Celotna skupina se je odpravila tudi na teren, kjer smo posamicno po Ljubljani in okolici
raziskovali, kak$no je dejansko stanje vrtov v praksi. Zeleli smo narediti intervjuje z
vrtickarji, ki bi jih srecali na parcelah. Zaradi letnega Casa, ki ni ravno tipi¢en za
vrtnarjenje, in nizkih temperatur smo imeli precej smole pri iskanju sogovornikov, saj
so bili vrtovi precej osamljeni. Dovolj zgovorni pa so vsi posnetki, ki smo jih uspeli
zbrati. Kot lahko vidimo na fotografijah je stanje vecine vrtov precej klavrno. Ljudje do
neke mere sicer reSujejo problematiko, vendar je najvecja tezava v tem, da vse te reSitve
celotno gledano izpadejo precej neurejeno. Primer zelo dobre prakse v Ljubljani so
vrtovi v Stepanjskem naselju, ki s svojo urejenostjo trenutno $e precej izstopajo v
mnozici neurejenih parcel. Menimo, da bo v bliZnji prihodnosti tudi Slovenija sledila
tujim trendom, ki kot po navadi k nam pridejo malo kasneje. Ravno tu pa vidimo
priloZnost za vstop na trg, ki ponuja tovrstne resitve.

Slika 3: Vrti¢ki Stepanjsko naselje
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Slika 4: Urbani vrtovi v Savljah, Ljubljana

19


http://www.zelenaljubljana.si/

20



Slika 5: Urbani vrtovi na Rakovi jelsi, Ljubljana
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9 OBLIKOVANJE KONCEPTA NOVEGA IZDELKA, TESTIRAN]JE
KONCEPTA, POSLOVNA ANALIZA

9.1 Oblikovalski koncept novega izdelka

Glede na podatke, ki smo jih pridobili z intervjuji uporabnikov urbanih vrtickov in
analizo stanja na obstojeCih urbanih vrticih, smo definirali izhodis¢a in zahteve, na
katere smo se pri naCrtovanju osredotocili. Produkt bo resil vec teZav. Te so oteZeno
okopavanje in urejanje zaradi nizkih vrtov, shranjevanje orodja ter nejasnost dolocitev
mej in lastnistva dolocenih obdelovalnih povrsin.

Povpretna povrSina obdelovalne povrSine za Stiriclansko druzino je 60 m2 Na to
povrSino smo umestili Stiri visoke grede dimenzij 1,2m x 3m x 0,8m (8§ x d x V).
Konstrukcijo grede predstavlja kovinski okvir, med katerega so vstavljene lesene deske.
Zadostna viSina grede omogoca enostaven dostop do obdelovalne povrSine in ne
zahteva sklanjanja in tako preprecuje bolecine v hrbtnem in vratnem predelu. Poleg
tega viSina omogoca tudi dovolj prostora, da se na dno grede po Zelji umesti tudi
rezervoar za zbiranje deZevnice, ki uporabniku omogoc¢i dostop do pribljizno 1m3
(kubi¢ni meter) vode za zalivanje pridelkov. DeZevnica se zbira s pomocjo zbiralnika, ki
je povezan z rezervoarjem.

Zasnovali smo koncept $tirih modularnih enot namenjenih za:

razmejevanje povrsin med vrtovi,
shranjevanje orodja,

zbiranje deZevnice,

vrtnarjenje (rast pridelkov).

B =

Enote se lahko povezujejo in zlagajo ena na drugo, uporabniku pa omogocajo lasten
izbor posameznih modulov, ki jih Zeli imeti v svojem sestavu.

Grede je med seboj mogoce spajati v razlicne sestave in postavitve, mogoce pa jih je

uporabljati tudi za druge namene - naprimer; druZina z otroki lahko gredo uporabi
namesto peskovnika, v katerem lahko prosti ¢as preZivljajo tudi njihovi najmlajsi.
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Slika 6: Shematski prikaz koncepta

9.2 Testiranje koncepta

S spletno anketo smo preverili, koliko ljudi bi bilo pripravljenih investirati v
infrastrukturo svojega (lahko tudi imaginarnega) vrticka. Pri tem se moramo zavedati,
da je njihov realni nakup pod vprasajem, saj vemo, da ljudje mnogokrat storijo nekaj
popolnoma drugega, kar po drugi strani prej eksplicitno izrazijo. Anketni vprasSalnik
smo dodali med priloge (glej Priloga 5). Na vprasanje, ali bi kupili visoko gredo, jih je
kar 145 odgovorilo z da in le 44 z ne.

Bi kupili visoko gredo?

® Da.

H Ne.

62 anketirancev (kar je najvecji odstotek vseh) bi zanjo odstelo le 50 EUR. 54 se jih je
odlocilo za 100 EUR, 24 za 150 EUR ter 11 za 200 EUR. Sedem anketirancev bi visoko
gredo postavili sami (oziroma so jo).
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Koliko bi bili pripravljeni placati?
70
60 -
50 -
40 A
30 -
20 -
111.
0 - T T T )
50 € 100 € 150 € 200 € Drugo

Za izboljSano (naso) verzijo bi se odlocilo 152 od skupno 176 anketiranih oseb, ki so
odgovorili na to vpraSanje.

Bi kupili izboljsano verzijo?

® Da.

® Ne.

Zanjo bi placali:

¢ 31 anketirancev - 50 EUR,

e 49 anketirancev - 100 EUR,

e 46 anketirancev - 150 EUR,

e 22 anketirancev - 200 EUR.

Nekdo je odgovoril, da si ne predstavlja takSne opisane konstrukcije, med odgovori pa
se je znaS$la tudi zahvala za idejo. Za boljSo predstavo smo podatke prikazali tudi v grafu:
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Koliko bi bili pripravljeni placati za
izboljsano gredo?

60

50

40

30 A

20 -

10 -

0 - T T T 1

50 € 100 € 150 € 200 € Drugo

Le 52 bi se jih odlocilo za 4 grede na parceli, kar je najve¢, kar lahko z dimenzijami nase
grede postavimo na 60 kvadratnih metrov, to pa je velikost povprecnega slovenskega
vrta, ki zadostuje za potrebe Stiriclanske druZine. 115 anketirancev bi na svoji parceli
ostavili manj kot 4 gredice.

Koliko gred bi postavili na svoji parceli?

4,
H Man,j.

® Drugo

Glede izbire kombinacij bi se jih 46 odlocilo samo za rastline, medtem ko bi le Stirje
gredico z rastlinami kombinirali s peskovnikom. Najve¢, kar je 50, se jih je odlocilo za
odgovor rastline + kompostnik, 31 anketirancev je izbralo odgovor rastline + klop/miza,
26 pa bi jih imelo v vsaki gredi nekaj drugega, torej bi imeli na svoji parceli vse
ponujene moznosti, to so rastline, peskovnik, kompostnik ter klop/mizo. 8 se jih je
odlocilo za kombinacijo rastlin, kompostnika in klopi/mize.
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v L] . - \Va )l L
Za kaksno kombinacijo bi se odlocili?
60
50
40
30
20
10
) _mm | | a B
Samo Rastline+ Rastline+ Rastline+ Rastline+ Rastline + Drugo
rastline.  peskovnik. kompostnik. klop/miza. peskovnik + kompostnik
kompostnik + klop/miza.
+ klop/miza.

Za vse 4 grede bi bili pripravljeni placati:

o 88 anketirancev - 400 EUR,
e 29 anketirancev - 500 EUR,
e 13 anketirancev - 600 EUR,
e 7 anketirancev - 700 EUR.

Ostalih 35 je odgovorilo z odgovorom opcije drugo, in sicer jih je kar 12 prepricanih, da
je komplet Stirih gred vrednih manj kot 400 EUR, nekateri pa omenijo tudi, da je cena
zelo odvisna od uporabljenih materialov.

Koliko bi bili pripravljeni placati za 4
grede?

100
90
80
70
60
50
40
30

20
10 -
0 T T T 1

400 € 500 € 600 € 700 € Drugo

87 anketirancev bi kupilo nizjo in oZjo gredo, ki bi lo¢evala mejo z vrtnimi sosedi, 85 pa
jih misli, da te ne potrebujejo. Za 30 metrov take ograje, kar je ravno obseg vrta, ki ima
60 kvadratnih metrov (2 metra upostevamo kot vhod na vrt) bi bili pripravljeni placati:
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e 61 anketirancev - 200 EUR,
e 29 anketirancev - 250 EUR,
e 19 anketirancev - 300 EUR,
¢ 8anketirancev - 350 EUR,
e 7 anketirancev - 400 EUR.

Dale¢ najbolj izviren odgovor na to vprasanje je, da bi anketirani ograjo postavil tako, da
bi polovico uporabljal sosed, ki bi tudi placal polovico, povedal pa bi mu dvakrat visjo
ceno, da bi tako pokril Se svoj del. 8 anketirancev meni, da je taka ograja vredna manj
kot 200 EUR. Ostali so pisali, da ne bi postavili ograje, da se jim ne zdi prakti¢na za
vzdrzevanje, da nimajo sosedov.

Koliko bi bili pripravljeni placati za
ograjo?
70
60 -
50
40 -
30 A
20 -
10 A I
) | | | o =
200 € 250 € 300 € 350 € 400 € Drugo

Za kombinacijo gred in ograje bi se odlocila to¢no polovica anketiranih, to je 83 od 166,
ki so odgovorili na to vprasanje.

Za oboje bi bili pripravljeni placati:

e 75 anketirancev - 500 EUR,
e 21 anketirancev - 600 EUR,
e 6 anketirancev - 700 EUR,
e 9 anketirancev - 800 EUR.

Ostali (49) so odgovarjali, da ne potrebujejo obeh, da ne bi kombinirali obeh, da Ze
imajo ograjo, da tezko ocenijo, da prevec sprasujemo o denarju ...
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Koliko bi bili pripravljeni placati za
grede in ograjo?

500 € 600 € 700 € 800 € Drugo

58 anketiranih je moskega spola, 106 pa Zenskega.

Spol

® Zenski

m Moski

Starostno pa so razporejeni tako:

6 anketirancev - do 20 let,
138 anketirancev - 21-40 let,
18 anketirancev - 41-60 let,
2 anketiranca - 61 let ali vec
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10 OCENA TRZNEGA POTENCIALA

TrZzni potencial smo ocenili na podlagi podatkov o gospodinjstvih in stanovanjskem
skladu v Sloveniji. 1. januarja 2015 je v 820.541 zasebnih gospodinjstvih Zivelo
2.024.604 prebivalcev (98,1 %). Enoclanskih gospodinjstev je 267.523. Vecclanskih
enodruzinskih gospodinjstev je 461.080, vecclanskih dvo- ali vecdruzinskih
gospodinjstev je 34.730. Vseh druZin v Sloveniji je 576.177.

Po podatkih Statisticnega urada Republike Slovenije je stanovanjski sklad istega leta
obsegal 845.400 stanovanj. Obseg sklada se od registrskega popisa 2011 skoraj ni
spremenil. Stiri stanovanja od petih so bila nenaseljena, v vsakem ¢etrtem pa Zivi samo
en prebivalec. 60 % (508.700) stanovanj se je nahajalo v enostanovanjskih ali
dvostanovanjskih stavbah. Ostalih 336.700 stanovanj pa se je nahajalo v
vecCstanovanjskih stavbah (Statisticni urad Republike Slovenija, 2015).

Na$ prvotni ciljni segment so prebivalci blokovskih stanovanj, ki nimajo moZnosti
postavitve svojega lastnega vrta v neposredni bliZini stavbe, v Kkateri prebivajo. Ce
namrec¢ zivi$ blizu, nimas tolikSnih teZav s pospravljanjem orodja ter pomanjkanjem
vode, saj lahko tovrstne teZave reSiS v nekaj minutah, medtem ko bo nekdo, ki ima vrt
na drugem delu mesta, v vecji zagati, Ce ostane brez, za urejanje vrta, pomembnih
elementov. Po podatkih ankete, s katero smo testirali koncept izdelka, je 75 %
anketiranih odgovorilo, da bi bili zainteresirani za nakup visoke grede. Ce
predpostavljamo, da imajo nekateri od teh na svojem vrtu Ze postavljene visoke grede,
lahko Stevilo teh stanovanj ocenimo na 200.000. Ni nujno, da prebivalci teh stanovanj Ze
imajo svoj vrt. Ce razmi$ljamo malo bolj optimisti¢no, pa lahko v ciljni segment
potencialnih kupcev zajamemo tudi prebivalce hiS. S podobno logiko lahko ocenimo
Stevilo teh na dodatnih 300.000 stanovanj.

11 DISTRIBUCIJSKI KANALI

Za prodajo visokih gred smo se odlocili za vec¢ distribucijskih kanalov. Prvi kanal bo
lastno prodajno mesto v prostorih podjetja Schwarzmann za institucionalne ustanove
kot so obcine, lokalne skupnosti, Sole, vrtci. Za ta kanal bo zadolZeno prodajno osebje
podjetja. Za obcine in lokalne skupnosti ciljamo predvsem na preureditev dosedanjih
urbanih vrtickov in ureditev novih vrtickov. Za Sole in vrtce pa bi na njihovih dvorisc¢ih
skusali vzpodbuditi sodelovanje mladih, saj zanimanje za vrtnarjenje med mladimi
pada. Drugi kanal pa bo prodaja posameznikom. Visoke grede bi bile dostopne
posameznikom v specializiranih trgovinah za vrtnarjenje kot sta Bauhaus in Merkur ter
v ostalih manj$ih specializiranih trgovinah z vrtnarsko opremo.

30



12 POSLOVNA ANALIZA

Na podlagi pregleda cen materialov za izdelavo visoke grede smo zbrali stroske za

izdelavo vseh modulov visoke grede, ki je Siroka 1,2 m, dolga 3 m in visoka 0,8 m.

Tabela 1: izracun stroskov

STROSKI STORITEV

Najem prostora 0€
Stroski elektrike 0€
Najem strojev 0€

STROSKI DELA

Proizvodni delavec

16,00 x 2h dela = 32,00

STROSKI MATERIALA

157,00

Modul za razmejitev

SKUPA]J: 27,00

Zelezno ogrodje - 12kg pocinkanega Zeleza

15,00

Lesene deske (OSB)

12,00

Modul za shranjevanje orodja

SKUPAJ: 34,00

Zelezno ogrodje - 12kg pocinkanega Zeleza 15,00
Lesene deske (OSB) 12,00
KljuCavnica 2,00
panti 5,00

Modul z rezervoarjem za vodo

SKUPAJ: 54,00

Zelezno ogrodje - 12kg pocinkanega Zeleza 15,00
Lesene deske (OSB) 12,00
Vrecka za zbiranje vode (iz cerade) + odtok 25,00
pipa 2,00

Vrtni modul

SKUPAJ: 42,00

Zelezno ogrodje - 12kg pocinkanega Zeleza 15,00
Lesene deske (OSB) 12,00
Ovojna cerada okrog modula za zadrZevanje zemlje 15,00
PRODA]JNA CENA VISOKE GREDE iz vseh modulov 220,00
FIKSNI STROSKI 0,00
STROSKI INVESTICIJE 1500,00
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PRIHODKI/ENOTO 230,00

STROSKI/ENOTO 199,00

DOBICEK/ENOTO 31,00

1. PRODAJNA CENA VISOKE GREDE:

STROSKI MATERIALA + STROSKI DELA + MARZA = 157 + 32 + 31 =220 €
MALOPRODAJNA CENA (za npr. Merkur):

220 € + 22 % DDV + STROSKI PAKIRANJA ($katla, lepilo) + STROSKI DOSTAVE =
=220+10+5+5=240€

Proizvodni delavec bi izdelek le naredil, zaradi laZje in cenejse distribucije v trgovske
centre pa bi ga kupci sami sestavili.

2. FIKSNI STROSKI:

Na zacetku bi zaposlovali po potrebi (honorarno ali preko Studentske napotnice), zato
nam delo ne bi predstavljalo fiksnega stroska. Po enem letu pa bomo zaradi vecjega
povprasevanja, ki bo posledica vse vecje prepoznavnosti blagovne znamke, zaposlili
dodatnega delavca. Predvidevamo torej, da bomo v naslednjem letu prodali vsaj 1000
visokih gred (realni scenarij):

250 delovnih dni x 4 visoke grede/dan (4 grede x 2 uri = 8 ur/1 delovni dan) =
= 1000 visokih gred

V drugem letu bi nam dodatni zaposleni delavec predstavljal 32.000 € fiksnega stroska
(250 delovnih dni vletu x 8 ur x 16 €/h).

3. STROSKI INVESTICIJE:

1500 € bi investirali v oglaSevanje (predvsem spletno oglasevanje, podajanje sporocil s
pomocjo novejsih platform prenasanja informacij).

4. STROSKI IN PRIHODKI NA ENOTO
STROSKI: MATERIAL + DELO + PAKIRANJE + PREVOZ= 199 €
PRIHODKI: MALOPRODAJNA CENA - DDV =230 €

Stroski proizvoda so v prvem letu v celoti variabilni, saj se pojavijo v tistem trenutku, ko
je prejeto prvo narocilo. Koristimo lahko namrec Ze obstojece kapacitete tehnologije in
prostorov, kjer imamo lahko kasneje tudi shranjene zaloge. Za oglaSevanje produkta bi
lahko Kkoristili brezplacne platforme, kot je na primer Facebook. Akcije bi izvajali
honorarci, katerih placilo prvo leto prav tako predstavlja variabilni strosek.

5. TOCKA PRELOMA
FC/(P - AVC) = 1500/31 = 48,4
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V prvem letu torej pricnemo poslovati z dobickom, ko prodamo (zaokrozimo) 50
izdelkov. V primeru realnega scenarija je to torej v dveh mesecih in pol.

12.1 Optimisti¢ni scenarij

Ta predpostavlja, da bi morali zaradi povpraSevanja povecati Stevilo zaposlenih. Po
podatkih ankete, bi se za nadgradnjo visoke grede odlocilo kar 85 % vpraSanih, to je
425.000 vseh stanovanj. UpoStevati pa moramo dejstvo, da si vsi ne morejo privosciti
takega luksuza, kar na$ produkt dejansko je. Pri poveCanem povprasevanju bi se nam
lahko dobicek povecal zaradi ekonomije obsega.

12.2 Realni scenarij

Ta verzija je za podjetje seveda bistveno slabSa, saj predpostavlja precej niZje
povprasevanje. Ce bi v podjetju vsak dan izdelali vsaj en izdelek z vsemi moduli, bi to v
enem letu pomenilo 7.750 EUR (250 delovnih dni x 31 € dobicka/enoto). Ko od tega
zneska odStejemo 1500 €, ki smo jih predvidevali kot oglasevalsko investicijo, nam
ostane 6.250 € dobicka.
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14 PRILOGE

Priloga 1
Vsebinski povzetek intervjujev s terena

Pri obisku urbanega vrticka v Jezici (ob Kamniski Zelezniski progi, nasproti blokovskega
naselja GlinSkova ploS¢ad, obmocje je ograjeno, skupaj je 258 vrtickov) sem opravila
dva intervjuja, enega z gospo okoli 65 let, enega pa z gospo staro okoli 40 let. Obe sta
najemnici vrticka postali letos spomladi, tako da sta Se zacetnici in se z vrtovi Se
spoznavata.

V prvem intervjuju sem interjuvala gospo staro okoli 65 let, ki je ravno odhajala z
vrticka, ki sem ga obiskala v nedeljo 4.12. 2016 okoli pol enajste ure dopoldan.

Rekla je da v rastni dobi prezivi na vrticku pribliZno tri ure trikrat na teden, tako da vse
skupaj prezivi na vrticku okoli 9 ur na teden. Za vtnarjenje uporablja osnovno orodje, ki
ga ima v plasti¢ni posodi, ki jo zaklepa, zalivalko in kompostnik. Za zalivanje imajo vec
pip na razlicnih delih vrticka, kjer si vodo natoci in jo pusti v zalivalki, da stoji kakSen
dan ali pa zaliva z deZevnico, ki jo nabira v za to namenjeni posodi. Sezona vrtickov je od
maja pa do oktobra, sedaj ¢ez zimo ima pa vec solat- radi¢, motovilec, endivijo, petersilj
in korencek.

Kot najvecji problem urbanih vrtickov je poudarila da so med vrtovi preozke poti, saj
tezko prides$ zraven, Se s samokolnico ne mores iti. Sicer so na novejSem delu, kjer so
nove parcele to uredili in je sedaj SirSe, na starejSih pa je Se vedno ozko. Najvecja
prednost za njo je, da ima svojo zelenjavo, da ve kaj da v zemljo in kaj potem dobi ven in
zaradi veselja do dela. VprasSala sem jo tudi, ali si Zeli svoje hiSice za orodje in je rekla da
ja in da ji ne bi bilo vSec, Ce bi bile skupne, kjer bi si delili prostor. VSec¢ pa ji je tudi, da so
pred kakim tednom poZagali drevesa in je sedaj veC prostora za gojenje zelenjave.

Prostora za druZenje nimajo veliko, imajo vrti¢ek za otroke. O vandalizmu je rekla da ga
je sicer nekaj, ampak da je ne moti in je to vzela v zakup. Rekla je, da je imela letos tudi
prevec paradiznika in Ce ji kdo kaj vzame, nima nic proti, saj ga ima tako ali tako prevec.
O vpraSanju zaScCite pred vremenskimi ujamami je rekla da je nima, je pa za to, da se
postavi protito¢na mreZa. Zdi se ji, da je med uporabniki vrtickov kot polovica starejsih,
je pa tudi veliko druZzin. Ko sem jo vprasala koliko zelenjave je letos pridelala, je rekla da
je pridelala veliko paradiZnika, paprike in druge sezonske zelenjave in da zelenjave
poleti ni ni¢ kupovala.

Drugi intervju sem opravila z gospo, ki sem jo srecala, ko se je pripeljala s kolesom na
vrticek, ki je oddaljen 5 minut voZnje od njenega doma. Stara je okoli 40 let. Za
vrtnarjenje potrebuje orodje in naravna gnojila kot so alge, bioguana in biogrena.
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Kompost lo¢uje na zemlji, za zalivanje pa uporablja deZevnico, Ki jo zbira v posodi. Cez
zimo goji brokoli in ohrovt. Najvecji problem urbanih vrtickov je po njenem mnenju to,
da Mestna obc¢ina Ljubljana dela kar nekaj po svoje. Na njenem vrticku so namre¢ podrli
breskev, ki je imela ogromno plodov in je gospa najela ta vrtickek samo zato, ker je imel
tudi sadno drevo, saj je velika ljubiteljica sadja. Ze ko so napovedali, da bodo podirali
drevesa, se je uprla, vendar je niso upostevali. Najvec¢ja prednost je, da lahko pridela
hrano, ki je zdrava, tudi v mestu. Pridelala je ogromno zelenjave letos, zelo malo jo je
kupovala, v glavnem le sadje. Najbolj pogresa v urbanih vrtickih to, da bi bilo ve¢ sadnih
dreves.

O vprasanju ali bi ji bilo vSe¢, da bi bila na vrtickih tudi predavanja o vrtnarjenju, je
rekla da so letos imeli Ze nekaj izobraZevanj. Slisala je, da so organizirali predavanje o
kompostiranju. Na vrtickih bi pa spremenila to, da bi bila bolj kvalitetna zelja, saj je
sedaj veliko kamnov, zato bi bilo dobro, ¢e bi ob¢ina poskrbela Se za dovaZanje zemlje.

Vprasala sem jo tudi ali bi ji bilo vSec, ¢e bi bile visoke grede in je rekla da bi bilo to
super, sploh za starejSe. Velikost vrtickov pri njih je okoli 50-70 kvadratnih metrov.

Priloga 2
Povzetki intervjujev z uporabniki:

1. Razlogi za odlocitev za vrticek, kaj vam pomeni: .
- zivim v bloku in pogre$sam dvorisce,
- to kar zraste na vrtu je bolj zdravo in bolj okusno kot pridelki
kupljeni v trgovinah (bio zelenjava)- to¢no vem Kkaj jem,
- zaradi sprostitve (delo z zemljo me pomirja), pozitivno izrabo
prostega Casa, stik z naravo, druZenje, rekreacijo,
- mami, ki me je sedaj z njo oskrbovala je umrla,

zato, ker je v neposredni bliZini doma s napeljana vodovodno napeljava,

- ker sem se upokojila in imam cas in veselje.
- Ekonomsko se vrt ne izplaca ampak vrtnarji delamo za dusSo in srce,
na vrt nesemo dobro voljo in probamo tako uZivat.
2. Kaj vse vkljucuje najem za vrticek?
- najem zajema samo najem zemlje za obdelovanje, nekateri pa zraven
dobijo Se $katlo z orodjem in plasticni kompostnik (novi, urejeni del).
Poleg tega imamo na vrtickih za doplacilo Se vodo, ¢is¢enje WC-jev ( ki jih
sploh ne rabim, izogibam se jim, ker so precej umazana, rajSe vidim da bi jih
odstranili), kontejnerje za smeti in njihovo odvaZanje, kosijo travo na
skupnem delu, pred kratkim so Zagali drevesa,
- prijazni sosedi,
- nasveti, sestanki.
3. Koliko Casa prezivite na svojem vrticku, imate dovolj velik vrt, da pridelate za svoje
potrebe?
- Vrt je dovolj velik, na njem pa sem povprecno 8 ur na teden - v
spomladanskem casu vec, sicer pa ¢ez vikend ve¢, med tednom manj.
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- Vse je odvisno od tega Kkoliko je plevela na vrtu, kaj je potrebno
zasaditi, posejati, koliko zalivanja je potrebnega. Casovno ne morem
opredeliti ker je enkrat ve¢ drugi¢ manj ¢asa.

- Vrtovi niso veliki, prezivim v sezoni vsak dan nekaj ur je to razli¢no od
dela. Za svoje potrebe pridelam.

- pomladi vec casa ko je vec dela, povprec¢no uro in pol na dan; nimam
dovolj velik vrt za moje potrebe.

- Vrtna opravila zahtevajo delo na vrtu cca vsaj dve uri vsak dan, sicer je
odvisno od vremenskih razmer in letnega ¢asa. Menim, da bi po nekaterih
podatkih za Stiri ¢lansko druzino bi moral biti vrt 70-75 m2. To kar
imam je za enkrat dovol,.

- Prezivimo cca 3-5 ur na teden ko je delo, Zal ne pridelamo dovolj, ni
to nas namen

- 3-4 ure tedensko, pridelam dovolj, sva samo dva clana zato Se podarim
naprej

- Rada sem veliko na vrtu, véasih po ve¢ ur dnevno, moj vrt je dovolj
velik za mene, imam 59 kvadratov

4. Kako zalivate svoj vrtic¢ek, odlagate smeti, kompost in kam shranjujete orodje in

opremo potrebno za vrtnarjenje?

- Zalivam z vodo iz pipe in kanglico

- zalivam z vodo iz soda, Ki jo nato¢im iz pipe, ko je sod izpraznjen
najprej zalijem vrt s cevjo in nato napolnim spet sod,

- imam kompostnik, kamor odlagam samo zdrave zelenjavne odpadke z
vrta, listje iz gozda, slamo

- manjSe orodje in opremo imam v lesenem zaboju na vrtu, vecje pa
odnasam domov v klet

- Imam zaboj za shranjevanje orodja in ostale nujne vrtne opreme.

- Kompostiram v svoj kompostnik, rastline, ki so bolne in ne sodijo v
kompostnik loeno zbiram in potem odstranim tako, da jih zazgem ali pa
dam v zabojnik za meSane odpadke

- Moji odpadki so v vec¢ini samo PVC posodice za rastline namenjene
presajevanju. Imam kompostnik po vseh wvrtnarski pravilih, ki ga
dopolnjujem Se z domacimi bioloskimi odpadki. zalivam po potrebi,

- imam mizo in $katlo za orodje, Ki je obenem klop.

- Zalivamo vecinoma ne, saj pridelujemo po permakulturnih nacelih
(meSani posevki, zastirka) in zalivanje vrta ni potrebno. Ker pa imamo na
svojem kompostniku obeSena korita z zelenjavo (vertikalno vrtnarjenje) le ta
zalivamo iz vodovoda, ki je na voljo na obmocju vrti¢kov. Za orodje imamo na
voljo plasticen boks, ki pa je prekratek za npr. veliko motiko ali vile, tako
da vecje kose orodja hranimo doma in po potrebi pripeljemo na vrt.

5. Kaj bi na vasem vrtu spremenili? (urejene poti, visoke grede, sistem za zalivanje...)?
- Lahko bi naredili potke z mivko kot v novem delu, ker vsi isto
plaCujemo.

- Lahko bi dovolili da se zaliva z cevjo, Ker je hitrej$e in laZje. Moti me
predvsem oddaljenost vrta od skupne vode in bi mi priSlo prav, ce bi lahko
zalivala s cevjo

- omejiti postavljanje anten najemniku - Radio amaterskem drustvu
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- nadzor uporabe strupenih $kropiv, umetnih gnojil (morda obcasno,
nakljuno odvzemanje vzorcev), zatiranje Skodljivcev s Skropivi, ki niso
ekoloska;
- zaklepanje vhoda na vrtove,
- prav tako bi bile dobrodosle visoke grede. Visoke grede sigurno
nakar sledi kaplji¢no namakanje (2 uporabnika si to Zelita), visoke grede si
vsak posameznik lahko naredi sam, Ce jih Zeli imeti
- Sirse poti
- ker imamo upravnika, bi od njega pri¢akovala, da bi urejal poti in
okolico vrta, pa temu ni tako
- Prepovedala bi razne "tunele", ker kvarijo videz vrtickov in po
nepotrebnem zahtevajo veliko porabo vode, ki jo placujemo vsi.
- Prav tako bi poostrila odstranitev razne navlake (ki ne sodi na
vrticek) na stroSke najemnika, ce je kljub opozorilu upravnika sam ne
odstrani, ...
- jaz ne bi ni¢ spremenila, meni je odlicno, tako mnenje so dali 3
uporabniki
- urejeno stezo brez tega,da leZijo na njej cevi za zalivanje stalno, na stezi
bi Zelela travo.
- Na meji med sosedi bi Zelela nizko ograjico, ker si nekateri ne morejo
zapomniti, kje poteka meja.
- Ker je na majhmem koscku vrta trava, si Zelim majhno Kklopico za 2
osebi (za branje in nastavljanje soncu).
- Zelim si veé sadnih dreves
- Lahko bi bila bolj kvalitetna zemlja, saj je sedaj veliko kamnov, zato bi
bilo dobro, Ce bi obc¢ina poskrbela Se za dovaZanje zemlje.
- sistemov za zalivanje pa ne smemo uporabljati zaradi
neracionalnega ravnanja z vodo.

6. KaksSne so najemnine, ste pripravljeni placati vec, Ce bi imeli vrticki vec izboljsav,

boljso strukturo, enostavnejso uporabo...?
- Placala bi morda malo vec, ¢e bi obstajal dober sistem proti kraji. Da
se ograja zaklepa ali kakSna druga resitev
- najemnine so kar visoke, nisem pripravljena placati vec
- Ce bi se izvedle izboljsave glede visokih gred, potem bi bila pripravljena
nekaj financirati tudi za njihovo nabavo.
- Najemnina je primerna in ne bi placal ve¢ razen za izboljsave okoli
namakanja in visokih gred.
- najemnine so primerne in jih nebi spreminjal (3X)
- Kak3nih izboljSav pa niti ne pricakujem, ker niso potrebne.
- z malim dodatkom k najemnini bi se strinjala, v kolikor se uredi nekaj,
kar pride prav vecini najemnikov
- Vi§ja najemnina bi me motila, bilo bi lepo ¢e bi del najemnine
porabljala MOL za izboljsave

7.  Bi poleg vrticka imeli tudi kaj drugega npr. (otrosko igrisce, Zar, stole, mize)
prostor kjer se lahko podruZite in uzivate svoj prosti ¢as?
- Lahko bi v skupnem delu obstajala miza, stoli, klopi, Zar, tudi varno
otrosko igrisce, najlepsSe je pod ¢e$njo, saj na vrtovih ni sence.
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- ni¢ od navedenega, saj bi bil Se vecji nered, nesnaga ... vandalizem,
tudi zato ker je dostop odprt
- Trenutno nimam nobene potrebe po drugem kot npr. postavitev Zara.
To bi bila velika neumnost, saj navedeni vrticki niso namenjeni
piknikom. Stole in mizo pa si lahko glede na potrebe prinese vsak
uporabnik vrticka sam. To sem storila tudi sama, saj imam na vrtcku mizo,
stole pa shranjene v skrinji za primer potrebe, a jih zaenkrat nisem Se nikoli
rabila. Miza pa mi veliko pomeni za odlaganje in pripravo zelenjave za
domov, saj jo lahko na njej ocistim in pustim na vrticku - kompostniku vse
odpadlo.
- na vrtu ne bi imel ni¢ drugega
- Sem odlicno proti vse, kar je navedeno. Ostali prosti ¢as si ga znam
najti sam in drugje, ne pa na vrticku. Vrticek blizu stanovanja je samo zato,
da ves$ kaj in kako pridelas ter, kar ti doma nenadoma zmanjka odhiti$ na
bliznjo gredo in nemudoma zadovolji$ kuhinjsko potrebo.
- vse nasteto bi bilo dobrodoslo (3X), primerno bi bilo imeti del urejen
za druZenje in manjSim igriS¢em za otroke
- Ne, Se za urejanje vrta nama primanjkuje casa.
- Lahko, ¢e je komu to potrebno, meni ni, druZim se s sovrtickarji, kadar
sem na vrtu
- Vsak najemnik si lahko sam postavi klopco in mizo, tako da na
nasem obmocju Ze imamo kar nekaj privat prostorckov za druzenje. Je
pa na obmocju vrtickov prepovedano kurjenje, tako da tudi Zar ne pride v
postev. Za naSe skupnostne piknike tako uporabljamo plinski Zar, ki ga
prinesejo najemniki, podruzimo pa se v senci velike CeSnje na skupnem
prostoru.

8. S katerimi teZavami se srecujete? (vandalizem, bolezni, Zuzelke...)
- Kraje orodja in opreme, kraje pridelkov in vandalizem da nekdo
reZe moje sadike, pa pusti zraven. UniCevanje za nalasc.
- Bolezni rastlin so prisotne, rja na blitvi, paradizniku, voluharji, polzi in
lazarji.
- misi, voluharji,- voluharjem ki naredi precej Skode in zelo
razSirjen, podgane, Skodljive ZuZelke, polZi so stalnica, ki jih lahko z
naravnimi pripravki delno odganjamo, prav tako bolezni vrtnin
- Zaenkrat ne bi mogla reci, da sem opazila kakSen vandalizem, sem pa o
tem sliSala. Bolezni na vrtickih pa se pojavljajo, nekaj zaradi neznanja.
ZuZelke so v glavnem Koristne zato je potrebno skrbeti, da jih ne uni¢ujemo,
tiste, ki pa delajo Skodo (npr. koloradski horosc) pa jih je potrebno ustrezno
zatirati .
- Nimam nobenih navedenih teZav. (2x)
- Edina tezava, s katero se srecujeva so $kodljivci, Ki pa jih jemljeva v
"zakup", ker Zeliva pridelati hrano brez strupov. Pridelek je zato man;jsi a
tudi bolj zdrav.
- Predvsem zgine kak Ze zrel paradiZznik. Bolezni so vsakdanje
(paradiznikova plesen, plesen na kumarah in bucah,...) vendar se te bolezni
pojavljajo povsod. Na obmoc¢ju imamo sicer misi, voluharje in podgane, ki
se jih drugace kot z lastnimi pastmi ne da zatirati.

Priloga 3
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Intervju MiSa in Frenk

1. Kako ste dobili najemnino za vrticek? (Ste se prijavili (na kak razpis ali kaj
podobnega) in so vas izbrali ali kako drugace?

Pred nekaj leti so ga registrirali na ob¢ini in sedaj ga imamo v najemu.

2. Kdo vam oddaja vrticek (ob¢ina, kmet)?

Oddaja ga obcina.

3. Ste podpisali kakSno pogodbo?

Da.

4. lIzpostavite pomembna pravila, Ki jih morate uposStevati. Vas kakorkoli
omejujejo?

Ne smemo postavljati hiSic, prekrivati gredic s polivinilom, sodi za vodo naj bi bili zeleni
... Ni¢esar nas/mene ne omejuje.

5. Kako dolga je vasa sezona vrtnarjenja? (Bi si Zeleli vrtnariti tudi pozimi? Kako
reSite problematiko takrat (trgovina, ozimnica)?)

Vrtnariti zacnemo v mesecu aprilu ali maju in kon¢amo oktobra, ko poberemo Se zadnjo
zelenjavo. Zimsko vrtnarjenje me ne zanima, Ozimnico imamo v skrinji (zelenjava z
vrta) in bliznjem kmetu (krompir, zelje ...).

6. Koliko ¢asa porabite za vrtnarjenje?

Za vrtnarjenje porabimo veliko ¢asa - 1 uro dnevno.

7. Koliko placujete za najemnino? Kaj dobite za ta denar?

Najemnina znaSa 12 €. Za ta denar ne dobimo nicesar ali pa o tem nisem seznanjena.

8. Kaksno je vase mnenje o predavanjih o tematiki urbanega vrtnarjenja? Jih
obiskujete?

Predavanj o urbanem vrtnarjenju ne obiskujem, sem pa seznanjena preko medijev.

9. Mogoce na kaksen drug nacin pridobivate ustrezno znanje (starsi ...)?

Znanje sem dobila od starsev, starejsih sosed, od hcerke in od vsepovsod ...

10. Si kaj posojate ali izmenjujete med sosedi na vrtu?

S sosedi z vrta si izmenjujemo informacije, sadike, orodje ... in nase "¢veke" o vsem
mogocem.

11. Kam pospravite orodje?

Orodje pustimo na vrtu primerno zasciteno, dolocene kose pa spravimo v klet.

12. S ¢im zalivate (skupni zbiralnik deZevnice ...)?

Zalivamo z vodo iz "Sterne", ki so jo zgradili vrtickarji, ko so naredili vrte. Skupaj jo
vzdrzujemo, vode nikoli ne zmanjka.

13. Kam z odpadki?

Odpadke odlagamo v kompostnik.

14. Bi bili pripravljeni placati vec, ce bi imeli na parceli lopo za orodje, zbiralnik,
kante? Koliko vec?

Stanje, kakrsno je, nam ustreza. Voda je skupna, vse ostalo imamo vsakdo zase.

15. Izpostavite tezave, s katerimi se soocate na vrtu (vandalizem, bolezni, ZuzkKi,
druge teZave).

Na vrtu je kar nekaj Skodljivcev (krt, polzi ...), ki jih skuSamo odstraniti mehani¢no, ne s
kemijo.

16. Kaj menite o urbanih vrtovih kot o skupnostih? Bi obiskovali piknik prostor,
Ce bi ga imeli v sklopu parcel?
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Urbani vrtovi so primerni za vse tiste, ki radi obdelujejo zemljo, jedo svojo zelenjavo in
se radi druzijo, izmenjujejo informacije in pridelke. Piknik prostor - morda pa bi ga kdaj
obiskala!
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Priloga 4

Rezultati 1KA ANKETA 1 + ANKETNI VPRASALNIK

10 anketiranih:

izobrazene (vec kot srednja Sola) Zenske (2140 let),

50 % v zvezi, 50 % samski/nikoli poroceni,

vecina Solajocih, trije zaposleni,

vecCina ljubljanska regija,

bolj zacetniki, kar se ti¢e najemanja urbanega vrta (1-3 let, en odgovor 10 let),
najemnine 50—1000 €,

najvec bi bili pripravljeni placati 70 €/mesec (en odgovor 1500 €, en odgovor odvisno
od velikosti),

pripravljenost placati ve¢ za dodatne storitve — 50 % da, 50 % ne,

vecina vrtnari od spomladi do pozimi (en odgovor skoraj celo leto),

dvema oddaja kmet, trem obcina, ostali svoj vrt,

vrtnarijo po nekaj ur tedensko (odvisno od letnega ¢asa, vremena, drugih obveznosti,
zdravja),

7 bi jih poslusalo predavanje o vrtnarjenju (nihce Se ne prakticira tega),

slabosti: gosenice, kraja, vandalizem, ni wc-ja, pasji iztrebki, sprehajalci, kratka doba
najema,

voda: 5 — lastna zbiralnica dezevnice, 1 — potok, 1 — skupni vodnjak, ostali nimajo.
pri izbiri Na vrtu sem rad/a sam/a in imam mir., Na vrtu se zelo rad/a druzim s
svojimi sosedi vrtikarji. jih 7 izbere prvo trditev,

odpadki: 7 jih ima kompostnik,

pravila/omejitve: ne smejo zalivati s cevjo, vse mora biti naravno,

pogresajo: vecji vrt, tekoco vodo, sadno drevje,

pripravljenost posojati, izmenjavati s sosedi — 50 % da, 50 % ne,

pogresajo: 1 — odlagaliSce za smeti, 2 — lopa za shranjevanje orodja, 2 — dodaten
prostor za otroke (peskovnik, otroske gredice itd.), 4 — piknik prostor,

prednosti: Zakon je!; friSna hrana; druZenje na prostem; zdrava zelenjava, sadje;
domaca sveza pridelava; obcCutek, da Zivim na deZeli, Ceprav sem v glavnem mestu;
sprostitev; da vem, kaj jem; imamo se lepo.

Uvodna stran

Uvod
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Prosimo, ¢e si vzamete nekaj minut in s klikom na Naslednja stran pri¢nete z
izpolnjevanjem ankete.

Stran 1

BLOK 1 ( Demografija)

Spol:

Moski

Zenski

V katero starostno skupino spadate?
do 20 let

21-40 let

41-60 let

61 let ali ve¢

KakS$na je vasa najviSja doseZena formalna izobrazba?
Manj kot srednja Sola

Srednja Sola

Vec kot srednja Sola

KakSen je va§ zakonski stan?
Samski (nikoli porocen)

Poroceni

Vdoveli

V zvezi

Kaksen je vas$ trenutni status?

Solajo¢i
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Zaposleni

Upokojeni

Brezposelni

V kateri regiji prebivate?
Kohezijski regiji Slovenije
Ljubljana

Drugo:

Stran 2

Q1

Koliko ¢asa zZe najemate vrt?

Q2

Koliko zna$a letna najemnina?

Q3

Koliko bi bili najve¢ pripravljeni placati za najem vrta?

’7
Q4

Bi bili za dodatne storitve, pripravljeni placati ve¢? (npr. da vam najemodajalec na
parcelo postavi lopo za shranjevanje orodja)

Da.

Ne.

Q5

Kako dolga je vasa sezona vrtnarjenja? (npr. od marca do oktobra)
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—
Q6

Kdo vam oddaja parcelo?
Kmet

Obcina

Drugo:

Q7

Koliko ¢asa porabite za vrtnarjenje? (npr. ura na dan)

—
Q8

Ali bi poslusali predavanje o vrtnarjenju?
Da.
Ne.

Drugo:

Stran 3

Q9

Izpostavite slabosti urbanega vrtnarjenja, s katerimi ste se morda ze sre€ali na vasem
vrtu? (npr. vandalizem, kraja itd.)

—
Q10

Kje dobite vodo za zalivanje?
V lastnem zbiralniku dezevnice.
V skupnem zbiralniku dezevnice.

Prinesem od doma.
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V potoku ob vrtovih.
Drugo:

Q11

Izberite trditev, s katero se bolj strinjate.
Na vrtu sem rad/a sam/a in imam mir.

Na vrtu se zelo rad/a druZim s svojimi sosedi vrtickarji.

Q12

Kaj storite z odpadki? (npr. imamo kompostnik, ostale smeti odnesemo domov)

—
Q13

Izpostavite pomembna pravila in omejitve, ki jih morate upostevati.

—
Q14

Kaj najbolj pogresate na vrtu? (npr. prostor za shranjevanje orodja)

—
Q15

Ali bi si bili pripravljeni posojati in izmenjevati s svojimi sosedi?
Da.

Ne.

To ze prakticiram.

Drugo:

Q16

Kaj pogresate na vrtu? (MozZnih je ve¢ odgovorov)

Odlagalisca za smeti.
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Lopo za shranjevanje orodja.

Dodaten prostor za otroke. (peskovnik, otroska gredica itd.)
Piknik prostor.

Drugo:

Q17

Izpostavite prednosti urbanega vrtnarjenja? (npr. na ta nacin si priskrbim bolj zdravo
zelenjavo)

—

Zakljucna stran

Zakljucek

Odgovorili ste na vsa vprasanja v tej anketi. Hvala za sodelovanje.
Priloga 5
ANKETNI VPRASALNIK VISOKE GREDE

Uvodna stran

Uvod

Prosimo, ¢e si vzamete nekaj minut in s klikom na Naslednja stran pri¢nete z
izpolnjevanjem ankete.

Stran 1

Q1

Ali bi kupili visoko gredo? (Ce ne vrtnarite, si zamislite, da imate vrt. :))
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Da.
Ne.

Stran 2

Q2

Koliko bi bili pripravljeni placati zanjo?
50 EUR.

100 EUR.

150 EUR.

200 EUR.

Drugo:

Stran 3

Q3

Predstavljajte si, da bi iz nizjih konstrukeij lahko sestavili visoko gredo, ki bi vam
pod gojenimi rastlinami omogocala shranjevanje orodja in zbiralnik dezevnice? Bi
kupili tako gredo?

Da.

Ne.

Stran 4

Q4

Koliko bi bili pripravljeni placati zanjo?
50 EUR.

100 EUR.

150 EUR.

200 EUR.



Drugo:

Stran 5

Q5

Povprecen slovenski vrt, ki zadovolji potrebe 4-¢lanske druzine, meri 60 kvadratnih
metrov. Na tako parcelo bi lahko postavili najvec 4 visoke grede. Ni nujno, da so v
vseh posajene rastline (lahko so tudi peskovnik, kompostnik ali pokrita klop/miza).
Ali bi postavili vse 4 grede ali manj?

4.

Manj.

Drugo:

Stran 6

Q6

Kaksno kombinacijo bi izbrali?

Samo rastline.

Rastline + peskovnik.

Rastline + kompostnik.

Rastline + klop/miza.

Rastline + peskovnik + kompostnik + klop/miza.

Drugo:

Stran 7

Q7

Koliko bi bili pripravljeni placati za komplet Stirih gred (ne glede na kombinacijo)?
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400 EUR.
500 EUR.
600 EUR.
700 EUR.

Drugo:

Stran 8

Q8

Bi kupili niZjo in ozjo gredo, ki bi lahko locevala mejo z vasimi vrtnimi sosedi?
Da.

Ne.

Stran 9

Q9

Koliko bi bili pripravljeni placati za 30 metrov take ograje (kar je ravno obseg vrta, ki
ima 60 kvadratnih metrov; 2 metra upostevamo kot vhod na vrt)?

200 EUR.
250 EUR.
300 EUR.
350 EUR.
400 EUR.

Drugo:

Stran 10

50



Q10

Ali bi kombinirali visoke grede z ograjo?
Da.

Ne.

Stran 11

Q11

Koliko bi bili pripravljeni placati za oboje?
500 EUR.

600 EUR.

700 EUR.

800 EUR.

Drugo:

BLOK 1 ( Demografija)

Spol:

Moski

Zenski

V katero starostno skupino spadate?
do 20 let

2140 let

41-60 let

61 let ali vec

Zakljuéna stran

Zakljuéek
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Odgovorili ste na vsa vprasanja v tej anketi. Hvala za sodelovanje.
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